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) Assurance

Les contrats en ligne gagnants de 2010

Par La Rédaction de MoneyWeek; le 18 juillet 2011

Le cru 2010 a mis en évidence la surperformance des contrats d’assurance vie en ligne. Pourtant, a peine 10% de la
collecte en assurance vie est réalisée sur Internet.

Les contrats proposés sur Internet offrent, pour les fonds en euro, les performances les plus élevées du marché. Les
rendements y ont été de plus de 4% pour 2010, contre moins de 3,5% pour les contrats dits traditionnels. Parmiles meilleurs
rendements, citons Axéria Vie, qui a distribué 4,51%.

Des frais réduits

Pourquoi les contrats d'assurance vie souscrits sur Internet sont-ils les plus performants ? Parce que les frais y sont
considérablement réduits : pas ou peu de commission d'entrée, idem pour les frais d’arbitrage. Par ailleurs, les frais de gestion
sont faibles : 0,6% en moyenne. Ce critére est d’autant plus important lorsqu’on jette un oeil sur les tarifications pratiquées par
les banques, soit 4% en moyenne pour ces commissions. Notez que cette tarification est d’autant plus lourde que les montants
placés sont jugés modestes.

Une gestion transparente

Ces contrats, consultables et gérables en ligne, séduisent les investisseurs en quéte de transparence, désireux de controler leur
position a tout moment et d'y réaliser leurs opérations de gestion. « Nous identifions giobalement trois typologies
d'investisseurs : les autonomes sont généralement des épargnants qualifiés qui utilisent la gestion libre. Ils sont attirés par une
offre financiére compléte et diversifiée et par I'outil technologique qui permet de gérer leurs actifs, commente Yannick Hamon,
directeur général du site www.monfinancier.com. Viennent aussi les épargnants éclairés mais qui souhaitent néanmoins étre
accompagnés. En effet, la souscription de tels contrats est souvent accompagnée d’une gestion conseillée et personnalisée. »

Un choix de supports plus variés

Enfin, a la différence des réseaux bancaires, dont I'offre financiére est souvent construite autour de fonds maison, les acteurs sur
Internet fonctionnent en architecture ouverte. La sélection de supports financiers proposée est évolutive et objective. Ainsi, une
centaine de nouveaux supports a été référencée le mois dernier sur le contrat MonFinancier Liberté Vie, par exemple.

Exigez un minimum de réactivité

Sivous vous laissez tenter par I'assurance vie pour des raisons fiscales, montrez-vous particulierement sélectif. Privilégiez les
contrats dénués de frais d’entrée et qui offrent le plus de souplesse (arbitrages, options de gestion gratuites, etc.). Evitez
I'obligataire. Sélectionnez les acteurs qui offrent un vaste éventail ' OPCVM issus de sociétés de gestion différentes.
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